DATA-DRIVEN STRATEGY

Formacion dirigida a perfiles cuyas decisiones de (

negocio impactan en la cuenta de resultados de una

empresa con el objetivo de darles recomendaciones ‘-"I n
e insights de como llegar a ser una empresa

Data-Driven.

general de un mundo de datos; Empresa data
driven; Estrategia; Organizacién; Negocio;
Tecnologia; Personas; Ejemplos de Big Data.
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Algunos conceptos que se trabajan son: Contexto ‘
/

Al terminar sus estudios de Ingenieria Informatica confundé
una empresa Edtech. Con el objetivo de fortalecer la
empresa, estudio un Executive MBA y después el Grado en
ADE. Pasados unos anos vendio su participacion y se dedico
a la consultoria de empresas digitales formadose con un
Méster de Inteligencia Artificial y desarrollando el Doctorado
en Economia y empresa sobre el uso de los datos y la IA para
el crecimiento empresarial. Ha sido Director Académico y de

Innovacion para IEBS Digital School, y Director de
DIGITAI_ STRATEGY Operaciones para la aceleradora de Startups Top Seed Labs.

Algunos conceptos que se trabajan son: Casos de
uso; Modelos predictivos; Redes neuronales; |1A
Generativa multimodal; Agentes IA.

Formacién dirigida a perfiles de emprendimiento o Ha publicado varios libros de estrategia empresarial y en la
directivos de empresas tradicionales que tengan por actualidad cuenta con la newsletter Novomind en la que
objetivo conocer el contexto digital actual y los reflexiona sobre innovacion, tecnologia y cognicion.

nuevos modelos de negocio.

Adicionalmente a la formacién mencionada, se imparten

talleres y seminarios vinculados con liderazgo, innovacion,
GROWTH STRATEGY pensamiento critico, desarrollo personal y otros. Consultar
opciones y nuevas propuestas en la informacién de
contacto.

Formacion dirigida a perfiles de estrategia y
desarrollo de negocio en la que se ven algunas
metodologias de escalado como: Scale Ups, Traction
y Hacking Growth. Incluyendo metodologias de
medicién como OKR.



